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Using Meta-Coaching Competencies and Neuro-Semantics Approach
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Meta-Coaching Competencies

Supporting
Listening
Questioning
Meta-questioning
Giving feedback
Receiving feedback

Inducing states



Mindset of Selling
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What is Selling?

Sebuah proses menolong prospek
menyadari dan menemukan kebutuhannya,
serta menjawab kebutuhan tersebut
dengan solusi yang relevan.




Types of Salesperson

I. Traditional

2. Facilitative




The S.A.L.E Process

Set the Analyze

stage needs
Membangun hubungan Mengetahui kebutuhan
dan mengendalikan prospek (jelas, lengkap,

prosesnya prioritas)

Link to

solutions

Memberikan solusi
relevan (fitur dan
manfaat)

Establish
commitment

Memastikan
komitmen/menentukan
langkah selanjutnya
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